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Habilidades: 
Facilidade de comunicação verbal e escrita, disposição e gosto pelo o trabalho em equipe, flexibilidade 
e disponibilidade (inclusive de horários), gosto por desafios e desenvolvimento de novos projetos. 
 
 
 
Escolaridade: 
- Pós Graduando em Gestão de Pessoas (incompleto), pela Faculdade COC de Ribeirão Preto; 
- Graduado em Comunicação Social (ênfase em jornalismo), formado pela Universidade de 
Araraquara; 
- Tecnólogo em Contabilidade, formado pelo Colégio Diocesano La Salle de São Carlos. 
 
 
 
Experiências Profissionais: 
- Spot Promo – Terceirizada Froneri 
Como Supervisor de Trade, cuido de uma equipe formada por 17 pessoas, espalhadas por 
Supermercados e Atacadistas do Interior de São Paulo e Minas Gerais. Faz parte de minhas 
atribuições, contratar/demitir e capacitar os promotores; acompanhar índices apontados pelo cliente e 
pela agência; criar campanhas sazonais; visitas e negociações com lojistas. De abril de 2024 a 
novembro 2024. 
 
- Merchann Promo – Terceirizada Bem Brasil Alimentos 
Como Supervisor de Trade, cuidei de uma equipe formada por 25 pessoas, espalhadas por 
Supermercados e Atacadistas do Interior de São Paulo e Minas Gerais. Faz parte de minhas 
atribuições, contratar/demitir e capacitar os promotores; acompanhar índices apontados pelo cliente e 
pela agência; criar campanhas sazonais; visitas e negociações com lojistas. De abril de 2021 a abril 
de 2024.  
 
- Fundação Educacional de São Carlos – TV Educativa 
Como jornalista/repórter: produzindo, executando e finalizando pautas. Supervisão dos estagiários 
(Imagem e Som e Jornalismo). De agosto de 2013 a outubro de 2016.  
 
- Ability Trade Marketing – Terceirizada Oi 
Como Supervisor de Trade, cuidei de uma equipe formada por 20 pessoas, espalhadas por cidades 
da região de Ribeirão Preto. Fazia parte de minhas atribuições, contratar/demitir e capacitar os 
promotores; acompanhar índices apontados pelo cliente e pela agência; criar campanhas sazonais; 
visitas e negociações com lojistas. De janeiro de 2012 a junho de 2013. 


